bb-Nachbericht: Hohbauer Partnertag 2024

Unterschiedlichste Aspekte
der Zukunft beleuchtet

BAUELEMENTE MARKT

Rund 150 Kunden und Partner hatte der Oberpfilzer Fensterhersteller Hshbauer nach Osterreich

in den beeindruckenden Loxone Campus locken kénnen.
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Mitte November 2024 hatte die Hohbauer GmbH zu ihrem Partnertag geladen. Bisher

waren es die Kunden und Partner des Unternehmens gewohnt, zu diesem Anlass an den

Hauptsitz von Hohbauer nach Luhe-Wildenau in die Oberpfalz zu reisen. Doch in die-
sem Jahr hatte sich Christoph Hohbauer, Geschiftsfiihrer der Hohbauer GmbH, dazu ent-

schieden, seinen Partnertag im neu gebauten und beeindruckenden Campus von Loxone

im oberdsterreichischen Kollerschlag auszutragen. Unter dem Motto ,,join the future -
now.“ beleuchtete Christoph Hohbauer, der im Unternehmen bereits die dritte Gene-
ration in der Geschaftsfiihrung darstellt, verschiedene Aspekte des Begriffes ,join“. Im
Sinne vom ,,gemeinschaftlich spannte er dabei den Bogen vom politischen Blickwinkel
liber den zwischenmenschlichen und gesellschaftlichen Bereich bis hin zur Technologie.

Bereits beim Partnertag 2022 vorgestellt, hat
sich Seamless Join seither als Gamechanger
im Markt etabliert. Dank der liickenlosen Ab-
dichtung, einer bereits integrierten zweiten
Dichtungsebene, der vereinfachten Planung
und Montage sowie der flexiblen Nachriist-
moglichkeiten revolutioniert Seamless Join
das Produkt Fenster. Johannes Dorner, Pro-
duktmanager bei Hohbauer, hob die Merk-
male des Systems hervor. Das System erfiillt
alle Anforderungen an den Baukdrperan-
schluss einschlieflich der heiklen Zone rund
um die Fensterbank. Das Thema Gewerkeloch
ist mit Entwdsserungstassen geldst. Der Pla-
ner kann zudem befreit von der Frage, welche
Ausstattung letztendlich gewadhlt wird, an die
Planung herangehen. Bei etwaigen Anderun-
gen bei der Wahl der Beschattung, des Insek-
tenschutzes oder der Absturzsicherung ist
keine Planungsanpassung der Anschliisse er-
forderlich.

Fir den Endkunden liegt der Vorteil darin,
dass er freie Wahl hat. Unabhdngig von der
Ausstattung des Fensters wird er immer ein
Bauelement in der gleichen Optik erhalten.
Egal ob mit oder ohne Zubehor, die Ansichten
sind immer gleich schlank, Fensterbleche
sind liickenlos und ohne Schrauben montiert.

Die Weiterentwicklung schreitet voran. Mit
der Aussicht auf ein Produkt mit Zip-Beschat-
tung und geringerer Bautiefe wird auch der
Sanierungsbereich fiir dieses Produkt ein in-
teressanter Markt.

Neue Moglichkeiten mit auria Shine 2

auria Shine 2 liefert die technologische Basis
flir Seamless Join im Segment Holz/Alumi-
nium und stellt die konsequente Weiterent-
wicklung von auria Shine dar. Mit der Auf-
nahme von Dichtungsstiicken kann das Ge-
werkeloch konsequent geschlossen werden.
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Die neue Variante kommt ohne Regenschiene
aus und bietet zusammen mit den passenden
Fensterbdnken eine seitliche Abdichtungsop-
tion.

Zu den weiteren Neuerungen gehoren klare
Linien durch geringere Radien, breitere An-
schlussmoglichkeiten, integrierbare Absturz-
sicherungen und verbesserte Warmeddmm-
werte. Ab 2025 wird auria Shine 2 in der Bau-
tiefe 88 Millimeter verfligbar sein, ergdnzt
durch die Einflihrung einer zweifachvergla-
sung beim System 78. Zudem werden auch
die Hebeschiebetliren optimiert und mit der
neuen barrierefreien Schwelle CombiPlan
Plus ausgestattet, die den Komfort nochmal
deutlich verbessert.

Neue Holzarten eingefiihrt

Mit der Einflihrung neuer Holzarten setzt
Hohbauer auf Regionalitdt und Nachhaltig-
keit. Nachdem der Handel mit Sibirischer Ldr-
che seit April 2022 aufgrund der Sanktionen
gegeniiber Russland eingestellt wurde, rich-
tete das Unternehmen den Blick auf nachhal-
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tige Alternativen. Die Alpenldandische Ldrche
und die Vita Tanne erwiesen sich als ideale
Ersatzmaterialien. Beide Holzarten bieten
nicht nur eine mit der Sibirischen Ldrche ver-
gleichbare Optik, sondern auch hervorra-
gende technische Eigenschaften. Besonders
die Vita Tanne, die durch einen Heifdampf-
prozess thermisch modifiziert wird, punktet
mit der gleichen Resistenzklasse wie die be-
wihrte Fichte, einer ansprechenden Asthetik
und ihrer Herkunft aus nachhaltiger, regiona-
ler Forstwirtschaft.

Dariiber hinaus hat Hohbauer mit dem Plan-
tagenholz Red Grandis ein echtes Upgrade
gegeniiber Meranti gefunden: eine hohe Be-
standigkeit, eine filigrane Struktur, hervorra-
gende Warmeschutzeigenschaften und zerti-
fizierte Nachhaltigkeit machen die Eigen-
schaften aus. Es eignet sich zudem ideal fiir
den Denkmalschutz und erlaubt problemlos
deckende Beschichtungen.

Zukunftsweisende Verstirkung im PVC-
Portfolio

Nachhaltiges Bauen ist ein zentraler Bestand-
teil der Produktstrategie von Hohbauer. Da-
bei stehen Aspekte wie Energieeffizienz, Re-
cycling und Ressourcenschonung im Fokus,
um den Megatrend Nachhaltigkeit aktiv mit-
zugestalten.

Auch beim kiinftigen Portfolio im Bereich
Kunststoff-Fenster spielen Nachhaltigkeitsas-
pekte eine entscheidende Rolle. Christoph
Hohbauer umriss kurz das kiinftige Angebot:
Ab Sommer 2025 wird die Produktlinie Soleo
durch das neue System pure ersetzt und die-
ses bis Anfang 2026 sukzessive ausgebaut
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Im Rahmen des Hoh-
bauer Partnertages
verkiindeten Chris-
toph Hohbauer (1.)
und Benedikt Miiller
die Partnerschaft
von Hohbauer und
Loxone.

Foto: bauelemente
bau

und komplettiert. pure verstdrkt dann das
bestehende PVC-Portfolio aus den etablier-
ten Systemen Lunea 76 und 88 und hat auf-
grund seiner Vielseitigkeit und Performance
das Potenzial, zukiinftig samtliche Marktseg-
mente von Basic bis Premium zu bedienen.
Mit einer einheitlichen Bautiefe von 8o Milli-
metern erreiche pure — je nach Ausfiihrung
- U-Werte von bis zu 0,68 W/m2K, Schall-
schutz bis 48 dB sowie Einbruchhemmung bis
RC3. Neben serienmdRiger Kompatibilitat mit
Seamless Join besitzt pure dariiber hinaus ei-
nen zukunftsweisenden CO2-Footprint.

Forderung mit dem Hohbauer Forder-
mittelservice

Um Bauherren bei der energetischen Sanie-
rung optimal zu unterstiitzen, bietet der
Fensterhersteller den Hohbauer Fordermit-
telservice an. Das Unternehmen bernimmt
alle birokratischen Aufgaben und macht es
dem Kunden leicht, Férdermittel bei Einzel-
maRnahmen abzurufen. Sobald der Férderbe-
scheid vorliegt, beginnt die Montage der
neuen Fenster. Die Erfolgsbilanz seit der Ein-
fihrung im Mdrz 2024 ist beeindruckend:
Uber 60 Férderantrdge wurden eingereicht
und allesamt positiv beschieden, wodurch
insgesamt Fordermittel in Hohe von 240.000
Euro vermittelt werden konnten.

Angesichts dieses Erfolges wird der Forder-
mittelservice nun auch den Partnerbetrieben
von Hohbauer angeboten. Der Vorteil: Die
bewdhrten Prozesse sind nahtlos in beste-
hende Verkaufs- und Produktionsabldufe in-
tegriert. Fur die Partner bedeutet dies, dass
Hohbauer die komplette Antragstellung so-
wie die Abstimmung mit den zustandigen Be-
hérden Gibernimmt, wdhrend diese sich auf
Beratung, Verkauf und Montage konzentrie-
ren kdnnen. Damit bietet Hohbauer seinen
Partnern einen entscheidenden Wettbe-
werbsvorteil im wachsenden Markt der ener-
getischen Sanierung.

Partnerschaft mit Loxone angekindigt

Benedikt Miiller, Geschiftsfiihrer von Loxone Deutschland, gab den Teilnehmern des
Partnertags einen spannenden Einblick in das Unternehmen Loxone.

Gegriindet im Jahr 2009, hat sich Loxone zu einem fiihrenden Anbieter intelligenter Auto-
matisierungslésungen entwickelt. Mit iiber 1.000 Mitarbeitern an 45 Standorten weltweit
und mehr als 300.000 realisierten Projekten ist das Unternehmen ein starker Player in der
Branche und auf dem besten Weg zum Weltmarktfiihrer. Die Mission von Loxone ist klar: die
Art und Weise, wie wir arbeiten und leben, durch intelligente und einfache Automatisierung
zu revolutionieren. Zu den Kunden des Unternehmens zdhlen renommierte Namen wie
Audi, Vaillant, Siemens und viele mehr.

Am Ende seines Vortrags verkiindete Miiller gemeinsam mit Christoph Héhbauer den Start
einer technologischen und vertriebsstrategischen Partnerschaft zwischen Loxone und Hoh-
bauer. In den kommenden Monaten wird Hohbauer seine Produktwelt sukzessive mit einer
Works-with-Loxone-Option ausstatten. Die durchgdngige Integration mit den entsprechen-
den Loxone-Komponenten ermdoglicht es, Fenster, Tiiren und Beschattung nahtlos in umfas-
sende Gebdudeautomatisierungsldsungen einzubinden. Beratung, Umsetzung und Betreu-
ung der Automatisierungsprojekte erfolgen dabei liber die zahlreichen zertifizierten Regio-
nalpartner von Loxone. Hand in Hand mit den Ortlichen Hohbauer-Fensterexperten
entstehen so aus Automationslogik und Bauelementen maBgeschneiderte Konzepte und
ganzheitliche Lésungen fiir Neubau und Renovierung. Mit dieser Partnerschaft unterstreicht
Hoéhbauer seine Ausrichtung auf Digitalisierung und intelligenten Wohnkomfort.




Barrierefreies Bauen

Angesichts des demografischen Wandels und
zunehmenden politischen Handlungsdrucks
nimmt die Barrierefreiheit eine immer wichti-
gere Rolle ein. Die neue Verordnung E DIN
18040 2023 unterstreicht diese Bedeutung
mit klaren Anforderungen, darunter eine ma-
ximale Schwellenhéhe von einem Zentimeter.
Hohbauer hat diese Entwicklungen friih er-
kannt und intensiv daran gearbeitet, barriere-
freie Losungen ins eigene Produktportfolio zu
integrieren.

Flr die Holz- und Holz/Aluminium-Systeme
wird ab 2025 die neue barrierefreie Schwelle
CombiPlan Plus erhdltlich sein. Dies ermdg-
licht einen niveaugleichen, bodenebenen
Durchgang, gewdhrleistet eine herausra-
gende Uberrollbarkeit und erfiillt héchste An-
forderungen an die Schlagregendichtheit bis
zur Klasse 8A. Auch die Aluminium-Haustir
Eterna Shine wird ab 2025 ebenfalls mit einer
barrierefreien Schwelle ausgestattet. Somit
bietet Hohbauer fiir sein komplettes Produkt-
portfolio ab 2025 barrierefreie Varianten an.

Hybride Kommunikation

GemdR dem Motto ,join the future — now.”
stellt Marc Kellner, Leiter IT bei H6hbauer, ab-
schlieBend ein zukunftsweisendes, digitales
Produkt vor. Die Zusammenarbeit mit seinen
Partnern gestaltet Hohbauer kiinftig hybrid.
Als zukunftsorientiertes Unternehmen ver-
folgt Hohbauer die neuesten technologischen
Entwicklungen und hat dabei auch die Mog-
lichkeiten der Kiinstlichen Intelligenz (K1) in-
tensiv im Blick. Um den Partnern eine noch
effizientere Unterstiitzung zu bieten, wurde
der H6hbauBot GPT entwickelt - ein virtuel-
ler Assistent, der die unterschiedlichen, all-
tdglichen Fragen zuverldssig beantworten
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Stimmungsvolle Abendveranstaltung mir Blues-Musiker Stef Rosen.

kann und damit fir einen noch schnelleren
Zugriff auf die Dienste und den Content der
Hohbauer Cloud fiir Partner sorgt. Ein groRer
Vorteil: Der digitale Service steht rund um die
Uhr zur Verfiigung, sodass jederzeit auf rele-
vante Informationen zugegriffen werden

kann - unabhdngig von Geschdftszeiten.

Gleichzeitig ist sich der Fensterbauer be-
wusst, dass komplexe und spezifische Anfra-
gen nach wie vor die Expertise erfahrener
Mitarbeiter erfordern. Fir tiefergehende An-
liegen, die eine KI laut dem IT-Leiter weder
erfassen kann noch soll, stehen den Partnern
und Kunden weiterhin die qualifizierten An-
sprechpartner von Hohbauer mit ihrem Ex-
pertenwissen zur Verfliigung. Damit kombi-
niert das Unternehmen die Effizienz digitaler
Tools mit der Fachkompetenz seiner Mitar-
beiter, um den Partnern eine herausragende
Betreuung zu gewdhrleisten.
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Abendprogramm mit exzellenter
Live-Musik
Nach einem inspirierenden Tag lud Hohbauer
seine Gdste zu einer stimmungsvollen Abend-
veranstaltung ein, die durch die Live-Musik
des Blues-Musikers Stef Rosen einen beson-
deren Rahmen erhielt. Die einmalige Atmo-
sphdre im beeindruckenden Auditorium des
Loxone Campus schuf den perfekten Ort fiir
entspanntes Netzwerken und einen regen
Austausch. Die Partner nutzten die Gelegen-
heit, neue Kontakte zu kniipfen, bestehende
Beziehungen zu vertiefen und sich in locke-
rer Runde intensiv mit den Ansprechpart-
nern von Héhbauer auszutauschen. So wurde
die Abendveranstaltung nicht nur zum emo-
tionalen H6hepunkt des Tages, sondern auch
zur idealen Plattform fiir personliche Gespra-
che und Verbindungen - ein rundum gelun-
gener Abschluss eines ereignisreichen Part-
nertags. M www.hoehbauer.com
www.loxone.com
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Wir sind |hr kompetenter Partner, wenn es

um das Thema Brand- und Rauchschutz-

elemente in der Innen- und Auflenanwendung
geht. Unsere Kunden beliefern wir im Umkreis
von ca. 300 km mit verschiedenen Bauelemen-

ten aus Aluminium.

Weitere Infos auf
unserer Website
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e Haustlren

e Brand- und Rauchschutztiiren
e Fluchttiren

e Schiebe- und Faltanlagen

e Fassaden e Terrassendacher
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e Blech- und Frasarbeiten
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