BETRIEB + PRAXIS

Viel Neues bei Hohbauer

AM 15. NOVEMBER 2024 LUD DAS FENSTERBAUUNTERNEHMEN HOHBAUER SEINE KUNDEN ZUM

PARTNERTAG IN DEN LOXONE CAMPUS NACH KOLLERSCHLAG (()BER@STERREICH). UNTER DEM

MOTTO ,JOIN THE FUTURE — NOW.“ ERHIELTEN DIE RUND 170 TEILNEHMENDEN EINEN EXKLUSI-

VEN EINBLICK IN DIE JUNGSTEN PRODUKTINNOVATIONEN DES OBERPFALZISCHEN UNTERNEHMENS.

BEREITS ZUM Partnertag 2022 hatte Hoh-
bauer ,Seamless Join“ vorgestellt. Seither
hat sich das gepriifte Komplett-Fenstersys-
tem nach Unternehmensangaben als Game-
changer im Markt etabliert. Seamless Join
ist ein Komplettsystem aus Fensterelement
und perfekt angepasstem Vorbaumodul mit
individuell konfigurierbaren Bestandteilen.
Dank der liickenlosen Abdichtung, einer be-
reits integrierten zweiten Dichtungsebene,
der vereinfachten Planung und Montage so-
wie der flexiblen Nachriistbarkeit revolutio-
niere Seamless Join das Produkt Fenster, er-
klarte Hohbauer. In Kombination mit dem
hauseigenen Fenstersystemen auria Shine
oder Lunea Shine One biete seamless Join
eine Plattform, die alle Anspriiche an moder-
nes Wohnen und samtliche Sicherheitsstan-
dards erfiille. Johannes Dorner, Produktma-
nager bei Hohbauer, hob die besonderen Sys-
temmerkmale hervor. Seamless Join erfiille in
perfekter Weise alle Anforderungen an den
Baukorperanschluss einschliefllich der heik-
len Zone rund um die Fensterbank. Das The-
ma Gewerkeloch sei mit Entwasserungstas-
sen technisch iiberzeugend gelost und Planer
konnten befreit von der Frage, welche Aus-
stattung letztendlich gewéhlt wird, arbeiten.
Bei etwaigen Anderungen bei Beschattung,
Insektenschutz oder der Absturzsicherung sei
keine Planungsanpassung der Anschliisse er-
forderlich. Unabhdngig von der Ausstattung
des Fensters erhalte der Endkunde immer ein
Bauelement in der gleichen Optik mit gleich
schlanken Ansichten. Mit der Aussicht aufein
Produkt mit Zip-Beschattung und geringerer
Bautiefe wird auch der Sanierungsbereich fiir
dieses Produkt ein interessanter Markt.

AURIA SHINE 2 = INNOVATIONEN
UND NEUE MOGLICHKEITEN

Das Fenstersystem auria Shine 2 liefert die
technologische Basis fiir Seamless Join im
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Das Auditorium des Luxone Campus bildete einen ansprechenden Rahmen fiir den Hohbauer Partner-
tag 2024. Wahrend der eintédgigen Veranstaltung prasentierte der Fensterbauer diverse Produktneu-

heiten.

Segment Holz-Aluminium und stellt die kon-
sequente Weiterentwicklung des Erfolgs-
produkts auria Shine dar. Die neue Variante
kommt ohne Regenschiene aus und bietet mit
den passenden Fensterbdnken eine seitliche
Abdichtungsoption. Zu den weiteren Innova-
tionen gehdren klare Linien durch geringe-
re Radien, breitere Anschlussmoglichkeiten,
integrierbare Absturzsicherungen und ver-
besserte Warmedammwerte. Ab 2025 wird
auria Shine 2 in der Bautiefe 88 mm verfiig-
bar sein, ergénzt durch die Einfithrung einer
Zweifach-Isolierverglasung beim System 78.
Zudem werden auch die Hebe-Schiebetiiren
optimiert und mit der neuen barrierefreien
Schwelle CombiPlan Plus ausgestattet.

NEUE HOLZARTEN: NACHHALTIG
UND VIELSEITIG

Mit der Einfithrung neuer Holzarten setzt
Hohbauer auf Regionalitdt und Nachhaltig-
keit. Nachdem der Handel mit Sibirischer
Larche seit April 2022 aufgrund der Sank-
tionen gegeniiber Russland eingestellt wur-

de, richtete das Unternehmen den Blick auf
nachhaltige Alternativen. Die alpenldndische
Lirche und die Vita Tanne erwiesen sich da-
bei als ideale Ersatzmaterialien, berichtet
Hohbauer seinen Partnern. Beide Holzarten
baoten nicht nur eine mit der Sibirischen Lir-
che vergleichbare Optik, sondern auch her-
vorragende technische Eigenschaften. Beson-
ders die Vita Tanne, die durch einen Heif3-
dampfprozess thermisch modifiziert wird,
punkte mit der gleichen Resistenzklasse wie
die bewidhrte Fichte, einer ansprechenden As-
thetik und ihrer Herkunft aus nachhaltiger,
regionaler Forstwirtschaft. Dariiber hinaus
habe man mit dem Plantagenholz Red Gran-
dis ein echtes Upgrade gegeniiber Meranti
gefunden. Red Grandis iiberzeuge mit ho-
her Bestandigkeit, einer filigranen Struktur,
hervorragenden Warmeschutzeigenschaften
und zertifizierter Nachhaltigkeit.

PARTNERSCHAFT MIT LOXONE

Benedikt Miiller, Geschiftsfithrer von Loxo-
ne Deutschland, gab den Teilnehmern des



Partnertags einen spannenden Einblick in das
Unternehmen Loxone. Gegriindet im Jahr
2009, hat sich das Unternehmen zu einem
fithrenden Anbieter intelligenter Automati-
sierungslosungen entwickelt. Mit {iber 1.000
Mitarbeitenden an 45 Standorten weltweit
und mehr als 300.000 realisierten Projek-
ten ist das Unternehmen ein starker Play-
er in der Branche. Am Ende seines Vortrags
verkiindet Miiller gemeinsam mit Christoph
Hohbauer, Geschaftsfihrer der Hohbau-
er GmbH, den Start einer technologischen
und vertriebsstrategischen Partnerschaft zwi-
schen Loxone und seinem Unternehmen. In
den kommenden Monaten wird der Fenster-
bauer seine Produktwelt sukzessive mit einer
Works-with-Loxone-Option ausstatten. Die
durchgingige Integration mit den entspre-
chenden Loxone-Komponenten ermdglicht
es, Fenster, Tiiren und Beschattung nahtlos in
umfassende Gebdudeautomatisierungslosun-
gen einzubinden. Beratung, Umsetzung und
Betreuung der Automatisierungsprojekte er-
folgen dabei tiber die zahlreichen zertifizier-
ten Regionalpartner von Loxone.

NEUES KUNSTSTOFFFENSTERSYTEM

Nachhaltigkeit spielt auch beim kiinftigen
Portfolio im Bereich Kunststofffenster ei-
ne entscheidende Rolle. Auf dem Partnertag
2024 berichtete Christoph Héhbauer, dass die
Produktlinie Soleo ab Sommer 2025 durch
das neue System pure ersetzt wird. Dieses
System soll dann bis Anfang 2026 sukzessi-
ve ausgebaut und komplettiert werden. pure
verstarkt das bestehende PVC-Portfolio aus
den etablierten Systemen Lunea 76 und 88
und soll mit seiner Vielseitigkeit und Perfor-
mance samtliche Marktsegmente von Basic

bis Premium abdecken. Mit einer einheitli-
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Christoph Hohbauer,
Geschaftsfiihrer der
Héhbauer GmbH (l.),
und Benedikt Miiller,
Geschaftsfiihrer
Deutschland Loxone
Electronics, verkiinde-
ten im Rahmen des
Partnertages die neue
Partnerschaft der bei-
den Unternehmen im
Bereich der Automati-
sierung.
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chen Bautiefe von 8o mm erreicht pure - je
nach Ausfithrung - U-Werte von bis zu 0,68
W/m?K, einen Schallschutz bis 48 dB sowie
einen Einbruchschutz bis RC3. Neben seri-
enmafliger Kompatibilitit mit Seamless Join
punkte pure auch mit einem zukunftsweisen-
den CO,-Footprint.

HOHBAUER FORDERMITTELSERVICE

Um Bauherren bei der energetischen Sanie-
rung optimal zu unterstiitzen, bietet der Fens-
terhersteller einen hauseigenen Fordermittel-
service an. Das Unternehmen itbernimmt da-
bei alle biirokratischen Aufgaben und macht
es seinen Kunden leicht, Fordermittel bei Ein-
zelmafinahmen abzurufen. Angesichts der er-
folgreiche Etablierung dieses Angebotes wird
der Service nun auch den Partnerbetrieben
angeboten.

BARRIEREFREI BAUEN

Auch im Bereich der Barrierefreiheit hat Hoh-
bauer die aktuellen Entwicklungen frith er-
kannt und intensiv daran gearbeitet, ent-
sprechende Losungen ins Produktportfolio

Der Hohbauer Partner-
tag war mit iiber 150
Teilnehmenden ausge-
bucht. Neben Infos zu
den neuesten Produkt-
entwicklungen des
Fenster- und Tiiren-
bauers gab es ausrei-
chend Gelegenheit zum
Netzwerken.

zu integrieren. Fiir die Holz- und Holz-Alu-
Systeme wird ab 2025 die neue barrierefreie
Schwelle CombiPlan Plus erhiltlich sein. Diese
Innovation ermdglicht einen niveaugleichen,
bodenebenen Durchgang, gewiéhrleistet eine
sehr gute Uberrollbarkeit und erfiillt héchs-
te Anforderungen an die Schlagregendicht-
heit bis zur Klasse 8A. Auch die Aluminium-
Haustiir Eterna Shine wird ab 2025 mit einer
barrierefreien Schwelle ausgestattet. Somit bie-
tet Hohbauer ab 2025 fiir sein komplettes Pro-
duktportfolio barrierefreie Varianten an.

HYBRIDE KOMMUNIKATION

Gemifd dem Motto ,,join the future — now.”
stellte Marc Kellner, Leiter IT bei Hohbau-
er, abschlieffend ein zukunftsweisendes, di-
gitales Produkt vor. Die Zusammenarbeit mit
seinen Partnern gestaltet Hohbauer kiinftig
hybrid und vereint digitale Innovation mit
personlichem Service. Dabei hat der Fens-
terbauer auch die Moglichkeiten der Kiinst-
lichen Intelligenz (KI) im Blick. Um den Part-
nern eine noch effizientere Unterstiitzung zu
bieten, wurde der HohbauBot GPT entwi-
ckelt. Der virtuelle Assistent kann die unter-
schiedlichen, alltdglichen Fragen zuverldssig
beantworten und sorgt damit fiir einen noch
schnelleren 24/7-Zugriff auf die Dienste und
den Content der Hohbauer Cloud. Dennoch
konnen die Partnerbetriebe auch weiterhin
auf die Expertise erfahrener Hohbauer-Fach-
krafte zugreifen.

Zum Abschluss des Hohbauer Partnerta-
ges 2024 lud der Fensterbauer seine Géste zu
einer stimmungsvollen Abendveranstaltung
ein. Das Auditorium des Loxone Campus war
ein perfekter Ort fiir entspanntes Netzwer-

ken. www.hoehbauer.com



